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No-nonsense B2B-advies

Strategie

Afgelijnd strategisch advies, duidelijke commerciële raad en concrete marketing-

plannen om beter te doen. Daar houdt u van, net als wij. Met twee voeten op de 

grond en daadkrachtige acties stimuleren we uw bedrijf tot groei. Weloverwogen, 

volledig voorbereid en op maat van uw sector of business: zo helpen we u het liefst.

“Goed gedaan is beter dan goed gezegd” - Benjamin Franklin

Neem uw toekomst in eigen handen

Denken, weten en doen zijn de sleutels tot succes. Door doelen te bepalen, de markt 

te analyseren, concurrenten te onderzoeken en uw eigen bedrijf door te lichten 

ontstaan nieuwe kansen. Via intensieve begeleiding bezorgt Ebucon u een frisse kijk 

op nieuwe mogelijkheden en openen we uw blik op de markt. Daarbij is er één doel: 

uw strategische beslissingen ondersteunen, ontwikkelen of optimaliseren voor een 

bloeiende toekomst.

 Opmaak en implementatie van strategische meerjarenplannen

 Ontwikkeling van uw bedrijfsmissie

 Een frisse kijk van buitenaf

Eerst zien, dan geloven. De strategiescan is een instapformule waarbij wij gedurende 

één dag een professionele stand van zaken opmaken van uw bedrijf, samen met u. 

Meteen ontvangt u ook de eerste concrete adviezen. Overtuigd van de return? 

U beslist zelf over het vervolg met een aansluitend, uitgebreid begeleidingstraject 

met directe resultaten. Vraag uw strategiescan. 

STRATEGIESCAN



Business development

Marketing is meer dan mooie woorden. Het start aan de basis. In een intensief traject 

nemen we elk detail onder de loep voor een complete optimalisatie. Van het bepalen 

van uw USP en doelsegmenten tot het opstellen van concrete marketingplannen. 

Op papier en in realiteit. Daarvoor sturen we een vaste poule creatieve marketeers aan. 

Zowel voor grafische, inbound, outbound als online marketing.

 Marketingstrategie en -implementatie

 Concurrentieanalyse

 Productinnovatie

Industriële marketing

Onbekend is onbemind

Goed begonnen is helemaal gewonnen

Uw innovatie of product krachtig in de markt zetten. In de Benelux of daarbuiten. 

Als creatieve doener met 20 jaar ervaring plaveit Ebucon de weg. Zo weet u waar de 

kansen liggen en de uitdagingen schuilen. Van prospectie tot effectieve verkoop: 

we vinden voor u de juiste kanalen en contacten. 

Ebucon geeft de voorzet, u kopt binnen. Bij voorkeur staalhard.

 Prospectie en verkoop

 Begeleiding en uitvoering van groeitrajecten

 Representatie op beurzen en handelsmissies
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Erkend voor KMO-portefeuille

Ebucon is erkend dienstverlener voor KMO-portefeuille. U geniet van strategisch 

advies op maat en krijgt financiële steun van de Vlaamse overheid. 

Recupereer tot 40 procent van de kosten. 

Sparringpartner voor maakbedrijven
Industriële ondernemingen en maakbedrijven naar een hoger niveau tillen. Al twintig jaar 

lang ondersteunt Johan Houbart, zaakvoerder van Ebucon, bedrijven en ondernemers in 

het herkennen, creëren en grijpen van opportuniteiten. 

“Industriële markten en producten zijn mijn passies. 

Zowel strategisch als commercieel. Mijn missie? Met 

kennis en ervaring bedrijven ondersteunen en laten 

groeien. Dat doe ik door snel en doordacht te handelen, 

strategisch mee te denken en uitdagingen op een be-

trouwbare, realistische en eerlijke manier te benaderen. 

In een notendop: problemen transformeren tot kansen.”

Zet uw plannen om in resultaten
En als we daarbij kunnen helpen. Graag.

Contacteer ons vrijblijvend.

T: +32 473 607 210

info@ebucon.be
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